
اصول متقاعدسازی و پیگیری



فالو آپـــــــــــ
بلهبه “فعلا نه ”فرمول تبدیل کردن

Follow Up
NO YES



وضعیت نیم کلاچ



ذهنیت
بی نیازی

ذهنیت
نیاز

بی تفاوتی



ردی؟با چی بیشتر ارتباط برقرار ک:   سوال اولیه:  ۱رویکرد مثبت

ن  حال کردی؟ با کجای کارمو

.به رسمیت شناختن دیدگاه طرف مقابل: ۳

پذیرش و اشتیاق در شنوایی: ۲



منطقی احساسی

ساختار تصمیم گیری



Objection / Main concern

نگرانی 
اصلی



:بهانه ها 
من میتونم این کارو انجام بدم؟

من کسی رو دارم؟

آیا حقیقت داره؟

میتونم حمایت بگیرم؟

چی گیرم میاد؟

:نگرانی های اصلی
وقت ندارم 

همسرم اجازه نمیده

وشنده نیستم فر

نمیتونم به آدما اصرار کنم



!فرض کن 

اشتراک یابی



FeelFeel ممیفهمم ،  درک میکن•



Felt

Felt من هم این احساس رو •

قبلا تجربه کردم 



Found

Found مراه حلی پیدا کرد•



ابزار 

محور
فالوآپ



ابزار
سوم شخص

ابزار
سوم شخص

یشصحنه نما
بعدی

یشصحنه نما
بعدی

یشصحنه نما
بعدی

سیستم فالوآپ



فرمول موفقیت انجام کار درست =زمان درست X



سناریو  اشتباهسناریو  قوی

دیدار•

....دعوت به •

ویدئو•

تماس تلفنی•

متن و پیامک•

وویس طولانی•



معرفی ابزار





چگونه؟

چطور؟

چی؟

چرا ؟



Believe

خودم•
سیستم•







جوجیتسو



سخته ولی ارزشش رو داره



پیگیر قول خودتون باشید


